附件：

多措并举 精准有序

促进商业消费的指导意见

为贯彻落实省委、省政府关于“一手抓疫情防控工作、一手抓经济社会发展，两手都要抓、两手都要硬、两手都要赢”的总体要求，坚定信心，主动作为，迎难而上，促进消费回补和潜力释放，现就做好促进商业消费工作提出如下意见：

一、扩大消费规模。按照省里统一安排部署，积极参与到“消费促进月”“全省千企促销专项行动”等全省性促销活动中，提前谋划，合理规划，研究储备一批促消费活动，避免“一窝蜂”式集聚的同时，努力提高单次活动效率，争取做到“月月有亮点，场场有精点”，持续营造消费氛围。动员引导各行业商（协）会，组织餐饮、百货、电商、旅游等商贸企业联合开展促销，突出联动效应，实现多业态融合发展，打造区域性促销品牌，提高活动影响力。充分发挥龙头商贸企业示范作用，组织欧亚、中东、大润发、苏宁等企业统筹省内门店组合式开展“购物节”“嘉年华”“家电节”“家博会”等多种形式主题促销，培育消费热点。依托重点商圈、商业步行街，组织开展时尚购物、网红美食、时尚文艺等活动，挖掘商圈消费潜力，引领消费升级。
二、创新消费模式。鼓励商贸流通企业采取与知名网络平台合作或自建网站的方式，通过直播电子商务、社交营销开启“云逛街”等新模式，开展“网红直播”“网红带货”等线上促销活动。充分利用新平台、新技术，与“云闪付”等金融机构开展合作，围绕“信用消费”开展促销，推出“分期”“免息”“零首付”等服务，充分释放居民消费潜力。加快生活服务业数字化，大力发展“网上菜市场”“网上餐厅”“网上超市”等数字商贸新模式新业态，指导企业创新开展“社区代购+集中配送”“线上下单+无接触配送”等新模式。
三、促进汽车消费。全面落实好《吉林省关于促进汽车消费若干政策措施》，做好政策宣传和解读，提高消费者政策知晓率，引导居民购车消费。组织企业与网络平台合作，通过网上直播看车、送车上门试驾等新服务模式，开展“线上购车节”活动，拓展汽车销售渠道。组织汽车经销企业举办惠民车展，多品牌、多车型联合开展促销，千方百计扩大汽车消费。

四、开展让利惠民促销。各地结合实际，鼓励大型百货商场、超市开展打折让利促销活动，推出“消费返券”“刷卡有礼”“满额减价”“礼券赠送”等活动。鼓励加油站开展油卡充值赠送、加油赠礼等促销活动。组织餐饮及住宿企业联动，推出“打折满减”“特价住餐”等活动，激发居民餐饮消费热情。鼓励公共浴室、影院、网吧、美容美发等开展团购活动，提供优惠，吸引人气，增强服务消费活力。
五.推动夜经济发展。鼓励重点商圈开展多种形式“啤酒节”“夜市”等活动，打造“夜经济”消费载体，创新思维、因地制宜举办符合本地产业优势和风俗文化的特色商品展、民族文化节、体育赛事节、休闲旅游节等促销活动，打造夜经济载体。鼓励商贸流通企业适当延长营业时间，延展消费空间，提供夜间消费便利条件，满足消费者多时段购物需求。
六、抓好政策落实。国家和省里近期密集出台了一系列关于促进消费扩容提质、扶持服务业发展的政策措施，各地商务主管部门要加大政策宣传和服务力度，全面梳理政策要点，让广大企业全面了解税费、金融、保险、财政等扶持政策，确保各项政策措施真正落地见效。

七、加强宣传报道。利用好报纸、电视、广播等传统媒体以及部门微博、微信公众号等新兴网络渠道，加大各项促销活动的宣传力度，采取多种形式对典型做法、成功经验、具体成果进行宣传报道，持续扩大活动影响力和成效。同时，与统计部门加强沟通协调，督促企业如实上报统计数据，使促销成果在统计数据中得到真实的反映，确保“应统尽统”“颗粒归仓”。
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